
 

 

 

 

NOUVEAUTE :  

L’OPERATEUR ECONOMIQUE AGREE 

OEA/ CONTEXTE ET DEMARCHE DE CERTIFICATION 
 

 

 

 

 

Objectifs 
 

Comprendre  les raisons qui conduisent à la mise en place de ce statut et appréhender son intérêt éventuel pour mon entreprise 

aujourd’hui et demain. Identifier les avantages et inconvénients opérationnels du statut pour mon entreprise, quel statut choisir ? 

Envisager la planification de la démarche d’habilitation : clarifier son déroulement. 
 
 

Méthodes  pédagogiques 

Présentation Powerpoint. Mise au point d’un aide 

mémoire à la fin de la session suivant les points à retenir 

pour chacun. Introduction à la préparation des outils 

d’auto évaluation et de diagnostic pour votre entreprise. 

Echange d'expériences. Synthèse individuelle. 
 

Public concernés : Responsable export et logistique. Etre 

en charge de la stratégie export, de la gestion de l'export. 

     Animateur : 

Frédéric GAUTHIER, Directeur export  

A créé sa propre structure spécialisée dans le commerce 

international.  

 

Programme : (9h00-12h30 / 14h00-17h30) 
 

Partie 1 – Evolution et enjeux des échanges 

internationaux : conséquences pour mon entreprise 

1- Les menaces 

a. Le terrorisme 

b. Le commerce illégal 

 

2- Réponses aux enjeux de sécurité 

a. Coopération entre Etats  

b. Contrôle de la supply chain 

c. Situer l’habilitation OEA aujourd’hui et demain. 

 

Partie 2 – Le statut d’Opérateur Economique Agréé : 

O.E.A. 

1- Définition du statut 

a. Eligibilité 

b. Trois certifications 

 

2- Une méthodologie adaptée aux entreprises 

a. P.M.E. ou grande entreprise 

b. Exemples d’identification de points de risque 

 

3- L’OEA et vos partenaires commerciaux 

a. Fabricant, exportateur, importateur 

b. Transporteur et logisticien 

c. L’impact des conditions de livraison 
 

4- Les avantages du statut pour votre entreprise 

a. Contrôles douaniers 

b. Simplification douanière 

c. Un label qualité. 
 

Partie 3 – la demande d’octroi du statut 

1- Identifier les points de risque 

a. Votre entreprise 

b. Aspect comptable et logistique 

c. l’information 

d.  Aspect financier 
 

2- Faire votre évaluation 

a. Les installations 

b. Le transport 

c. Stockage et production 

d. Vos partenaires commerciaux 
 

3- Contrôle et maintien du statut, le suivi 

� -------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------  

COUPON - REPONSE 

Nous vous invitons à retourner ce coupon à la CCI de Troyes et de l’Aube, par fax : 03 25 73 76 75 ou par mail :  

difallah@troyes.cci.fr  avant le 13 octobre 2009. 

  Je m’inscris à la formation « L’O E A…» qui aura lieu à Troyes, le 27 octobre 2009.  Le tarif de la formation est de 360 € net  la 

journée + 0.5 journée individuelle (optionnel 600 € HT) e.  Le tarif plateau-repas à prévoir. Merci de me faire parvenir le 

bulletin qui validera ma participation. 

Mme, M.  ......................................................................  Tel :  ....................................................  E-mail :  ...............................................  

Société :  .......................................................................  Code postal et Ville :  ........................................................................................  

Conformément à la loi « Informatique et Libertés », vous disposez d’un droit d’accès ou de rectification aux informations vous concernant. 
 

TROYES, le 27 octobre 2009 + 0.5 jour 
individuel  (date à définir) 


